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Herkese UTIC Dergisi'nin ilk sayisindan heyecan ve mutlulukla merhabalar..
Henuz acilali 3 yili doldurmus olan bélumumuz acildigi yildan itibaren bircok ilke
imza atmis ve fakultenin en aktif bolumu olmustur. 3 yildir biriktirmis oldugumuz

her seyi sizlerle de paylasmak istedik. Bu dergi gibi tum yaptiklarimizi buytuk emekler
sarf ederek meydana getirdik. Gerektiginde 6ncu, gerektiginde paydas olduk. Yola,
hep daha iyisini yapmak icin koyulduk.

Hilrr]iye AYBAR Daha yolun basindayken isteklerimizi yapilacaklar listesine birer birer ekledik. Dergi..
28 2015-2016 21 Glin 37 Derece is Toplulugu S(?::aiEI?ILiR Dergi onlardan bir tanvesiydi. §iﬁ)di onu meydana getiriyor olmamizin hakli gururunu
Yén.Kur.Bsk Ahmet Yagiz Calis ile Roportaj yasiyor ve bu mutlulugumuzu sizlerle paylasiyoruz.
o ) - . , Gorsel K"ayngk Koordinator ilk sayimizda 3 yil boyunca yapilmis etkinliklere ait haberler, 6grenciler ve hocalarla
3 Uluslararasi Ticaret I. Sinif Ogrencileri ile Roportaj Mucahit GULER réportajlar, mizah kosesi ve kose yazilariyla donatilmis, tamamen égrenciler tarafindan
Husna Zeynep ALICI ortaya konulmus bir dergiyle karsinizdayiz. iLkini haziran ayinda cikarttigimiz dergimizin
32 Uluslararasi Ticaret lll. Sinif Ogrencileri ile Réportaj Ugur YETISGIN bundan sonraki sayilarini her yilin emek ay1 olan mayis ayinda, icerigi ayni olacak
sekilde “Bulten” adi altinda cikartmayi planliyoruz.
Grafik Tasarim
34 Mavi'nin En Karli Tonu Meh”&?;eEr;n\'(r;L’ﬁgMAz Her sayfanin her kelimesi icin, en ufak resimden tim sayfaya cizilmis karikattre kadar
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Uluslararasi Ticaret Uzerine

gece gundluz ugrasarak emek veren takim arkadaslarimiza tesekkuru bir borg bilir, bize
ayrilan bu sayfadan minnetlerimizi onlara iletmek isteriz.

ilk sayinin vermis oldugu heyecanla siircli lisan ettiysek affola. Sizlerin de bu dergiyi
okumak icin ayirdigi zamana mutesekkiriz. Keyifli okumalar dileriz..




B> Ticarette Sosyal Medya

icarette
Sosyal Medya

Eyup Gozderesi - eyupgozderesi@gmail.com

edya ve Ticaret.. Medyanin yeni yuzu
M Sosyal Medya acaba ticarete ne kadar
bulunabilir mi? Insanlarin bos vakitlerini
gecirdikleri sosyal medya da, sirketler
kendilerine ne faydalar saglayabilir?

Her ne kadar insanlarin bos vakit tanimini
yeniden yazan, sosyolojik tartismalara konu
olan bir alan da olsa, s6z konusu platformun
ticari fayda saglayan bir niteligi olmasi bizler
acisindan sosyal medyayi 6nemli kilmakta.

Musteriler ile dogrudan iletisim
kurabildiginiz, tepkilerini anlik olarak
alabildiginiz, es zamanli pazarlama ve bagli
reklam faaliyetlerinizi kolayca
yurutebileceginiz; yaptiginiz calismalarin
memnuniyeti ile ilgili anlk geri donusler
alabildiginiz, somut goézlem sonuclari elde
edebileceginiz, kimin hangi saatte nereden
baglantilariniza tikladigini ve hatta hangi
marka model akilli telefonuyla hesaplarinizi
ziyaret ettigi gibi bircok ticari yarar
saglanabilecek konu basligt.

Ozellikle cok uluslu isletmeler acisindan
iInceleyebilecegimiz sosyal medya, sirketlere
girecekleri veya faaliyette bulunduklari
pazardaki tuketiciler ile ilgili kayda deger
bilgiler sunmakta. Farkli kulturlerin yakindan
taninabilmesine yonelik firsatlar; hedef
kitlenin taninmasi, yeni urtne yénelik musteri
ilgi egilimleri, yeni trtn tanitimlan gibi
alanlarda sirketin pazarlama faaliyetlerine,
dolayli olaraksa karliigina olumlu katki
saglayabilir.

Cesitli uygulamalar vasitasi ile
erisebildigimiz medyayi yaygin kullanima
sahip Facebook uzerinden detaylandiralim.
Facebook reklam olanaklari bakimindan
sirketlere cok detayli coztmler sunmakta.

Wkp:1rbe vet [dunsky

Onceden belirlenmis hedef kitlelere dogrudan
ulasmayl mumkun kilan platform; yas, cinsiyet,
yerel ikamet, begenilen sayfalar, ilgi alanlar gibi
konularda sizlerin hedefine en yakin kitlelere
reklamlarinizi yayinliyor. Belirlenen kitle ile tum
Facebook kullanicilar icinde kuguk bir gruba
ulasilip, tum kullanicilara reklamin yayinlanmasi
halinde olusacak maliyetlerden tasarruf
saglanmis oluyor. Ayrica reklamin dogru kitleye
ulasma orantysa daha da yuksek oluyor.

Sosyal Medya; ticari acidan yakalanabilecek
firsatlar, uluslararasi sirketler acisindan yeni
pazarlarin taninmasina yonelik avantajlar gibi
konular, is dunyasi icin degerli bir kaynak
konumundadir.

Kisa da olsa anlatmaya calistigimiz konu
her bir sosyal mecra icin detayli
calismalari icerir. Birbirinden farkl
sektorlere, pazarlara ve hedef kitlelere
hitap edecek sosyal uygulamalar, toplum
icin sosyallesme veya farkli amaclara
hizmet edebilir. Ancak kuresel rekabet
pazarlarinda isletmelere, tanitim ve
reklam olanaklanyla pazarlama
sureclerine guc katma imkani veren
sosyal medya. degisik amaclara hizmet
edecek alternatif bir aractir.



&> isletmelerin Yarini : inovasyon
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Eylp GOZDERESI - eyupgozderesi@gmailcom

untmuizde adindan sik¢a s6z edilen inovasyon,
dunyada kisa sayilmayacak bir suredir itibar
goérmesine karsin tlkemizde profesyonel
anlamda irdelenen bir konu olarak

olgun bir ge¢cmise sahip degil.

Inovasyon; sahip oldugu kultdr,
fikir ve metotlar ile kavranmasi gerekir. Yaygin
kanaat aksine, sadece yeni urun temelli bir
felsefe degildir. Yapilan is ne olursa olsun, trtn,
hizmet veya stirec yeniligi. inovasyon bu giin
yapilan ise yenilik¢i deger katan dusuncedir.
Surekli daha yeniyi, iyiyi, verimliyi isteyen ve
bunun icin arastirmaya gelistirmeye yonelten
bir disunce seklidir.

Itk kez pazara sunulacak trtn, gelistirilmis
-yenilenmis Grtn; yeni bir is modeli, yenilenmis
orgutlenme veya organizasyon hepsini
Inovasyon kultaru ile agiklamak mumkudn.
Kurallar veya usuld, tek tek uyulmasi gereken
adimlari olan bir surecten bahsetmek
inovasyonun anlamiyla gelisik bir durum ortaya
cikanir. Inovasyon nedir sorusuna alinabilecek
sayisiz yanitin olmasi da iste bu nedenledir. Hali
hazirda inovasyon ile ilgili bu yaziya baslarken
bile uygulanacak bir model arayisi, yazinin nasil
bir temelde olusacag! gibi; standarttan uzak
olma endisesi bile bahsettigimiz kultar ile
ortusmez.

"Her zaman daha iyi bir yol vardir,
onu bulun.” Thomas Edison

Ozguin ve her diisiincenin kendine has
degerlerle olusacagl yonundeki 6n goérunun,
inovasyonun tanimsiz veya belirli bir akademik
bilinirlikten uzak oldugu gibi bir izlenim
olusturmasi da dogru olmayacaktir. Alanda bu
glne kadar yapilmis bir¢ok calisma mevcut.

Bu calismalar incelendiginde, inovasyon ile ilgili
genel bir kanaatin gérulmesi, dusunce sekli
olarak daha yaygin oldugunun kabult
gdzlemlenebilir. Bahsettigimiz calismalarin

en temeli ve kabul goreni OECD tarafindan

| ETMELERIN
YARINI: INOVASYON

yayinlanan Oslo Kilavuzudur. Bu kilavuza gére inovasyon: “Yeni veya énemli dlctide degistirilmis Griin
(mal ya da hizmet) veya slrecin; yeni bir pazarlama yonteminin; ya da is uygulamalarinda, i yeri
organizasyonunda veya dis iligkilerde yeni bir organizasyonel yontemin uygulanmasidir.” seklinde

tanimlanir.

Edinilmis bilgi ve tecrubeyle,
tasavvur ile olgunlasan, is fikrine
dénusen, paydaslarin katkisi,
teknoloji ve kaynak kullanmiyla
ticarilesen nihayetinde rekabet
dunyasina giren surectir
inovasyon. Dogru zamanda
baslanan, hangi yéne gidilecegi,
hangi kitleye hitap edecegi, ne
gibi ihtiyaglari karsilayacagi gibi
temelleri belirli olan surecler
basariy1 glglendirir. ilk “hayir” ile
baslayan seruvende, bu
olumsuzlugun kabulu ile higcbir
sey yapmamak buyuk bir risk ve
yanilgidir.

Ancak her inovasyonun basariya
ulasmayacagi da bir gergektir; surekli
iyilesmenin ve daha degerliyi - ver-
imliyi aramanin dogrulugu, inovasyon
icin gecerli degildir. Yapilan her ino-
vasyon basariya ulasamaz ve her
yeni degerin de surekliligi olmaz.
Celisik bir varsayim oldugu
dusunulebilir. Ancak inovasyonun gi-
risim niteligi géz onune alinarak
degderlendirildiginde; her yeni gi-
risimin basariya ulasmadigi gercegdi
bu varsayimlari dogrular nitelikte ola-
caktir.

Rekabet ortaminda var olan trun,
hizmet veya is modeli, daha da
gelistirilerek pazara sunulabilir. Ya da
muadillerinden ¢ok daha farkl bir
model ortaya konabilir. inovasyon
kulturu sirketleri farkl
pencerelerden bakmaya
yoneltir. Kog gurubunun
yapmis oldugu yeni bir yatinm
konuyu daha da somut hale
getirebilecek bir ornek. Arcelik
ve Inovasyon yan yana
dusunuldagunde insanlarin
zihninde markanin
konumlandigi dayanikl
ttketim Urtnlerine yonelik bir
yenilenme canlaniyor. Fakat Arce-
lik, inovasyonun zihinlerde basladigi-
na guzel bir 6rnek sundu: ABD
merkezli, Giyilebilir Nano Teknoloji
alanina Ar-Ge yatirimi gerceklestirdi.
Inavasyonu en genis anlamda tanim-
layabilecek bir 6rnek olay.

Firma endustriyel
tecrubesinin disinda,
tuketicinin markayi

zihninde
konumlandirdigindan farkl
bir alana yéneldi. Bu
yatinmin basariya ulasip
ulasmayacagl zaman icinde
gorebilecegimiz bir gelisme
ama bu gun gorlnen; ister
bir kisi olsun ister blyUk bir
sirket, "bu gun ne yapiyorum
dan bundan sonra ne
yapabiliim?" sorusuna olan
yoneliminin inovasyon adina
atilacak ilk ve en énemli
adim oldugudur.
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MITOLOJIYE YANSIMASI

olan Yunan uygarld,

mitolojisiyle ve eski Yunanistan
da ki yasamla arastirmacilarin ve
yazarlann daima ilgisini cekmistir.
Hadi gelin bizde Yunanistan da ki
yasam ve Antik Yunan mitolojisi
tzerinden biraz ticareti inceleyelim.

T arihin en eski medenietlerinden

Antik Yunanistan da ki ekonomi
olgusuyla ginimuzde ki ekonomi
olgusu farkldir. Antik Yunan da
ekonomi, tarim ve evin gecimiile ilgili
kavramlar igin kullanilyordu. Uretim
ve alim-satimi karsilayacak kavramlar
o gunlerde mevcut degildi. Ticarette
alima bakarsak Yunanistan'in o
dénemde disardan en yuksek
miktarda aldigi Grtn tahil Grinleriydi.
Ulkede ki verimsiz ve yetersiz tarm
alanlari tahil talebini karsilayamiyordu.
Disardan aldiklan diger Urlnlerde
papirts, baharatlar, kumas, gemi
yapimi icin metaller, tahta ve zift idi.
Yunanllarin en ¢cok sattigl trtin ise
mermerdi.

Yunanistan sehir devletleri seklinde
bir yapilanmaya sahipti. Bu sebepten
deniz ticaretinde gelisme gosterdi. En
¢ok ticaret yaptiklan Glkeler Libya,
Misir, Italya ve Karadeniz'i cevreleyen
Ulkelerdi.

Yunanistan da ticaretten vergi alinirdi
ve bunun kontrol mekanizmalan

saglanmisti. Urtinlin sayisina
cokluguna gore alinan vergiler

o — BN i

bosaltarak ona 7 tel takar. Bu elinde ki
calg lirdir. Calar eglenir bunun ardindan
karni acikir. Yesil duzluklere gider ve
gordugu okuz surtstnu ¢alar. Bu
strtde tam 50 tane okuz vardi ama
onemli kisim bu degildi. Stru Hermes in
kardesi Apollona aitti. Caldig okuzleri
kumlu yoldan getirerek izleri kaybettirir.
Bebek tanrimiz Hermes iki tane ékuzu
ateste pisirip yiyerek karnini doyurur. Ne

limanlarda %5 oraninda olmak Gzeremide ama.. Artik karni doyan ve yorulan

tahsil edilirdi. Ticaret herkese
serbestti. Her isteyen ticaret
yapabilirdi. Ayrica o dénemde de
ticaret yapmak icin simdi ki kredi
destegi gibi parasal destek
alabiliyordunuz. Bu destek de ise
olay su sekilde isliyordu. %12 ile

bebek tanrmiz kalan éklzleri bir
magaraya saklayarak besigine geri
déner. Bir stre sonra Apollon ¢alinan
okuzleri fark eder, Ustun yetenekleriyle
iz olmamasina ragmen Hermes 'in
caldigini anlar. Babasi Zeus' un
hakimligine bagvurur okazleri geri

%100 arasinda bir faiz orani vardi. Bu almasina karar verilir tabi ki ama o da

para tuccara yolculuk yaptig
suresince vadeyle veriliyordu. Geri

ne! Kardesi Hermes in yaptigi lir ok
hosuna gider ve okuzleri bunun

geldiginde eger borcunu édemezse karsiliginda bebek tanrnmiza birakir.

tim malvarligina el konuluyordu.
Anlasmanin kosullari en basta
taraflar arasinda konusuluyor ve
kesinlikle uyuluyordu.

Antik yunan da yasamin icindeki
ticaret ve ekonomi anlayisini
gorduk. Simdi birde mitoloji
Uzerinden bakip gergek yasamdan
mitolojiye yansimalari gérmeye
calisalm.

Mitolojinin sayfalari icinde biraz
gezindigimiz de inceleme yapmak

Bebek tanrimiz sanirm muzige cok ilgili.
Bos durmayip bu olaylardan sonra bir
de pan kavalini yapar. Bu muzige
dugkunlik genetik olmali ki Apollon ,
Hermes ten pan kavalini da ister. Ustiine
ustelik bu sefer Hermese sihirli altin
degnegini verir. Hermes bu degnekle
habercilerin ve hirsizlann tanrisi olur,

Zeus un en akilli ve kurnaz oglu olarak
bircok kaynakta gegen Hermes tanrilar
ve diger turler arasinda iletigimi
sagliyordu ve pek gok niteligi vardi.
Ancak hirsizlarin tanrisiyken ayni

iin en iyi tanrnin Hermes oldugunuzamanda ticaretin ve tuccarlarn
gérdik. Hirsizlarin tanrisi ticcarlarin koruyucusu olmak acaba bu acik bir

koruyucusu olan Hermes 'in
hikayesine bir bakalim.

Zeus'un oglu olan Hermes
dogdugu gun besiginden cikar ve
gérdugu bir kaplumbaganin igini

mesaj mi? Antik Yunan da bir¢ok
hikayede yer alip bir¢ok nitelige sahip
olmasi da bize birgok sey anlatiyor
olabilir. Hadi bunun Ustunde biraz daha
dusunup inceleyelim.

Bunu incelemek icin Hermes in tim

- Yollar, ticcarlar, ticaretin

niteliklerini bilmeli, hangi amagclar i¢in  koruyucusudur

bu niteliklerin ona verildigini

dusunmeliyiz. iste Hermes'in nitelikleri; Hermes in bu iki ozelligi zit

- Zeus'un gonderdigi uykuyu ve
rayalarn insanlara iletmek onun
gorevidir.

Hermes mitolojide yer aldigi icin fikir

kutuplan gostermesine ragmen
gercekte ayni ¢izgi Ustinde yola
yolun farkl taraflarindan baslayan
iki yolcuyu bize isaret ediyor.
Hirsizlk, dolandiricilik, ticaret,
thccarlik bu dénemde ¢ok fazla

yonlendirmeyi, fikir asilamayi uyku ve  benzerlik arz etmis olmali ki

ruya araciligiyla gerceklestiriyordu.
Hilekarlar ve tlccarlar ise insanlarin
duygu ve hayal guglerini zorla
kullanmaya iterek karsi tarafin
heyecanlanacag fikirleri kullanirlar.

mitolojiye de yansimasi bu sekilde
olmus.

- Strdlerin tannisidir,

Boylece kars! taraf fikre ve kisiye isinir - Strli calarak hayata baslamist,
guvenir, Hilekar fikre 1sinan ve kendine Peki, bu bize ne anlatiyor olabilir.
guvenen kisiden faydalanir. Ticcar da Bir toplulugu yonetmek te ki
ticaretini yapar ve kendi faydasini korur. basarisini gésteriyor. Kontrol

- Hile ve hirsizlarin tannisidir.

Al L. sy

yeteneginin gelismisligine isaret.
- Hatiplerin tannsidir.

Toplulugu yénetmek demistik az énce.
Bir toplulugu yoneterek kendi istediginiz
sekilde yonlendirmek istiyorsaniz
onlarin etkilenecegi sekilde
konusmalisiniz. ikna kabiliyetiniz ylksek
olmali. Hermes bu konuda fazlasiyla
zengin.

- Yeralti ve yer Gstl arasinda haber

tasir.

Taraflar arasindaki iletisimi Gstlenip
bilgiyi kendi faydasina kullanma
ayricaligl tabi ki herkesin isine yarar
fakat bir tlccarin isine yarayacagi kadar
baska hi¢ kimseye yaramaz. Bu
dénemde bilgi glinimuzdekinden daha
énemli haldeydi. Tuccarlarin ¢cok fazla
insanla iletisimdeydi. Dolayisiyla
tlccarlar bilgi yontinden zengindi.
Burada da gercek hayattan mitolojiye
bir yansimayla karsilagiyoruz.

Antik yunan da ki ekonomi ve ticaret
anlayisina baktik. Bu kavramlar
mitolojide Hermes Uzerinden inceledik.
Bunlari neden mi yaptik? Cunk..

Her hikaye gergeklerden pargalar tasir.
Bu gercekler de kimi zaman sakl kimi
zaman acik bir sekilde bellidir. Déneme
deginmem de ki amag aklinizda o
zaman ki yasayan insanlarla ilgili belli bir
yigilma bilgi olusturup bu insanlarin
inancina yansimalarinin nasil olacagini
¢cozumlemenizdi.

Oguz KOCARSLAN
ogzkocarslan@gmail.com
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> Yeni ipek Yolu Projesi
1E |

YENI IPEK YOLU PROJESI Meemwe

Tarih derslerinde adini sikca duydugumuz ipek yolu yine giindemde Cinliler is basinda! Ipek yolunu tekrar hayata , : " . l' r !]‘ Akt
gecirecegiz diyorlar. Dinyanin fabrikasi olarak nitelendirilen Cin bu projenin ana girisimcisi. Uluslararasi ticarette deniz h
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yolu: maliyet distkligu ve yuksek mal akisi sebebiyle ilk sirada tercin ediliyor. Alternatif demir yolu secenegi masrafli ' | v §7 A8 NN Rt R g 1
ama deniz yoluna gore ¢ok daha hizl. Ozellikle teknoloji odakl sirketler icin hizli nakliyat musteri memnuniyeti icin " : Ao g P 2
oénemli. Deniz yoluyla 40 gunden fazla stiren nakliyat demir yoluyla 21 gline iniyor. (evet 21 gun bir yumurtadan civciv I
cikma stresi D ) Bu da demir yolu alternatifini kullanmak icin en blytk neden ve bu arada bu proje demir yoluyla N .
sinirl degil mevcut deniz ve karayolu aginin yeniden yapilandirilmasi, gesitlendirilmesi de s6z konusu. 4 fje gt
Proje kapsamindaki demir yolu Sonug olarak Yeni ipek Yolu Turkiye'nin bu projeye en buytk 3 ;, : f 5;
aginin ticaretcilerin tercih etmesi Projesi, Cin'in ucuz isgucu ile genis hizmeti 3. Kbpru Uzerinden gegen tren k ﬁf -
icin masraflann minimuma pazar agini Avrupa’nin hatlari olacak. Turkiye 3. Kopru ile bir tasta e ' B ‘]
indirmek gerekiyor. Bunu yiksek  sermayesi ve Orta Asya'nin kac kus vuracak bilmiyorum da gok Bt pc Ty
hizli, cift hatl, buyuk kapasiteli amacl bir kopru olacag belli, yapitmasi | T 'Qm?j
hatlarla saglayacaklar. Bu proje kaynaklari ile bulusturmay; planlanan Edirne-Kars demir yolu hatti bu \ﬁ R

sadece Cin'i degil hat Uzerindeki
tum ulkeleri ilgilendiriyor cinkl o
hattaki Ulke; piyasa ici durumuna
gore ister

Avrupa'ya ister Asya'ya kazang
getirecegini umdugu her tarlt
mall uluslararasi pazara agmis
olacak. 65 Ulkenin projeye dahil
oldugunu ve uluslararasi ticareti
ne boyutta etkileyecegini Asya ile
Avrupa'nin ne kadar da bu
projeye, bu etkilesime gereksinim
duyduklarini bir kez daha anlamis

hedefleyen cok yonlu bir klresel
girisimdir.

Turkiye? Burada bizi Turkiye'nin roll
ilgilendiriyor. Bu projede planlanan
yollardan en az biri TUrkiye'den
gegiyor. Proje icerisinde 65 uUlke
varken Turkiye'nin ne kadar onemi
olabilir ki diyebilirsiniz ama Akdeniz
ve Karadeniz'in ortasindan Avrupa'ya
uzanan bir kara pargasindan
bahsediyor ve Avrupa'ya kisa yoldan
ulasmak istiyorsak Anadolu
Uzerinden gecmek en kolay yol gibi

kopru Uzerinden gececek ve bu sekilde
ipek yolu projesinde Turkiye tstune
dusen pay! demir yolu doseyerek
tamamlamis olacak.
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Turkiye dis ticaret analizlerine bakildigin-
da ticari etkisinin en az oldugu bolge Asya
olarak gorultyor. Bu proje sayesinde Asya
pazarina daha hizli ve ucuz yollardan
ulasma firsati yakalamis olacagiz.

Kuresel Olmanin Getirdikler!

insanlik tarafindan kiresellesme
kavrami yakin tarihte cok duyulmus
olmasina ragmen -onu bir kilise haline
getirmis olsa da- bu kavramin
hayatimiza ¢cok yeni girmis oldugu
sodylenemez. Sanayi devriminden
sonra kendisini hissettirmeye baslamis
, batiilasma, modernlesme gibi lanse
edilip "karesellesme" kavrami halini
almistir. Ekonomik, siyasi, kulttrel gibi
bir¢cok alanda vazgecilmez olmasi
yadsinamaz bir gercek, bu ylizden
kavramsal bakis acisi olarak keskin
sinirlar icerisine hapis edemeyiz.

oluyoruz, goruntyor.

Peki ne oldu da durup dururken
. boyle bir kavram ortaya cikti?
Insanlar neden bodyle bir kavrama

ihtiya¢ duydu?

Karesellesmenin ¢ikis nedeninin
degisen dunya dizenine; yani sanayi
devrimi ile ortaya ¢ikan isletme
kavramina, ve bu isletmelerin
devletler ile arasinda bir etkilesim
olmasina, bununla birlikte ekonomik
guctun devletler tarafindan
benimsenmesine bagliyorum.

Berkan Binboga

berkan3834@gmail.com

Gunumuzde artik tilkelerin s6z sahibi
olmas! I¢in silah gacd, ordu gibi
terimler ikinci planda kaliyor. Ulkeler
arasi rekabeti gizli bir savasa
benzetecek olursak dizenli bir ordu
gucl yerine ekonomik gliclin bariz
bir sekilde daha 6nemli bir yere sahip
oldugu séylenebilir .Buna iyi bir
ornek olarak da Japonya
gosterilebilir. I1.DUnya Savasi sonrasi
agir yenilgiye ugramis, ordusu
dagititmis, butlin glctnt kaybetmis
olmasi sermaye yatinmlarini bilime,
sanayilesmeye, teknolojiye
yatirmasina neden oldu Adeta yasl
ve hasta bir adama doénen Japonya
kisa surede yeniden dogarak
teknoloji denince akillara gelen ilk
ulke, ayni zamanda dunyanin en
blyuk ekonomik guclerini ifade eden
G-8 ulkeleri arasinda yerini almistu.
Bu ornek kuresellesmenin ne kadar
onemli oldugunu gosteren
buzdaginin sadece gorunen bir
yuzuydu. Buzdagimin gorinmeyen
tarafindan bahsedecek olursak
,onemli bir gergek goze carpiyor. Cok
uluslu sirketlerin ortaya ¢cikmasi ile
gelismekte olan Glkelerin

lokomotifleri haline geldiler. Hatta cok
uluslu sirketler, kimi tlkelerden daha
onemli global aktorler haline geldiler.

Sonug olarak kuresellesme tim
ekonomilerin senkronize olmus, ya da
diger bir deyisle dunyayi tek bir pazar
haline getirip, glinimazde ticari
faaliyetlere yén veren kuskusuz en
onemll faktor olmustur. Artik hicbir
devletin, isletmenin kiuresellesmeyi
gérmezden gelme veya reddetme gibi
bir lUksli yoktur. Dolayisiyla varugini
korumak . 6nemli bir stratejik aktor
olmak ancak karesellesme kavramina
adapte olmaktan gecer.

Erdem OVER

erdem_over@hotmailcom
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Yasadigimiz sehri yaptiklarimizi, yapacaklarimizi, kaderimizi etkileyen bir parca olarak gérmustumdur.
Bundandir ki yasamini surdiren bircok idealist ve yenilik¢i genclerin, uzmanlasma ve ilgi duydugu
alanlar sehrin cografi, kiltlrel, demografik yapisina gore sekilleniyor. Ne zekalar .ne yetenekler belki
de oyunun bir pargasi olarak sistemin disinda kaliyor. Kémaru bulamadan elmas ¢ikartamazsiniz.
Ornegdin az gelismis Ulkelerde imkanlar kisitl oldugundan girisim firsati yakalanamiyor bundan dolayi

Jad s
.

da yabanc yatinmlara maruz kaliniyor. Egitim, sermaye gibi baslica unsurlar yeterli kalmadigindan l
g
toplumun genel kismi yabanci Boyle bir konumdaki lojistik merkezi  Dlnya kentleri oluyorlar. ’
sermaye altinda istemedigi islerde sadece kara yolu tagimaciiginda {inya demisken :
calismak zorunda kalyor. kullanirsak potansiyeline yazik olmus perspektifi genis tutup =
olacak . Ozellikle ticaretin dilinin alemde durumlar %
Peki ya butln sartlar olumlu sekilde  denizyolu tasimacilig oldugu nedir onu anlatayim. ’l
gelisseydi? Insanlarin islerini secerken soylenebilir bir gercek. Bulundugu Biitiin devletlerin tek ¢
bircok alternatif goren, iglerini seven,  essiz konumu ile Kapadogiya bir cati altinda i

gulen yuzlerden olusan bir toplumdan Uzerinden tasinmasini saglamak igin
bahsediyorum. Hadi gelin benim gibi  adanin dért bir yanina ana dagitim
dusunen belki milyonlarca insani, limanlan yani hub portlar insa edilerek
ismini tlkemden almasini istedigim bir transit ticaret Ulkesi haline

toplandigi federal bir sistem var.
Devletler i¢ islerinde olduklan gibi dis
iliskilerinde de serbestler. Tek bir
devlet catisi altinda bulunan

“Kapadogiya" ma gotireyim. gelecektir. S6z ettigim liman kentler 3
_ organize sanayi bolgeleri, serbest Lgderalle(: slahlp fil_d“k‘_a”_cc’k uthlu
ilk dnce ise konumlandirma ile bélgeler, tekno parklan kapsayan uresel gucleri milli degeri olara

kabul edecek ve rekabet
devletlerarasi degil ¢ok uluslu sirketler
arasinda olucak. Gelismenin tek yolu

baslayalim. Madem hayallerimizdeki  inovatif lojistik merkezler
6zgurlik sonsuz, lokasyonu segerken olusturulmasiyla ,gunumuzde ézellikle

de adil olmasa da firsata Amerika ve Guneydogu Asya ‘da

dénistirmek istiyorum. Atlas gérlen "dzel ekonomik bolge” sifatin Yanstir. Bu yanista Kapadociya'nin rolu
okyanusunun ortasinda .doguda aliyor. Bu ézel ekonomik bélgeler ise Yuce Devletin baskenti olmasi ve
Avrupa ve Afrika, batida Kuzey sadece (iretim ve sanayi amagli bu rekabet ortaminda hakem gorevini
Amerika ve Glney Amerika degiller. icerisinde rezidanslar, Avmler , Ustlenmesidir. Strekli gelismenin
topraklarinin arasinda dev bir ada. Universiteler, ar-ge merkezleri, 6zel devam etmesi adina ggnumuzde qe
Konumu ve buyukligu sayesinde yatinm bankalari.internet sehirleri gibi adini duymaya bagladigimiz Sanayi 4.0

uygulamaya gegmis durumda., Bilisim
sektoru ile uretim teknolojisi
harmanlaniyor kendine ait yazilimi

cevresindeki Ulkelerle rahatlkla blyuk unsurlari icinde bulundurdugunda
karayollari insa edilerek dinyanin en  hem sosyal, hem de endustriyel ve
onemli lojistik merkezi haline geliyor. ekonomik gelismislikleri sayesinde




» Uluslararasi Ticaret ! Nereye Kardesim ?

ulasabilmek icin; "Donaniml dis
ticaret elemani” ihtiyacini
vurgulamakta ve 2014-2020 dilimi
icinde ihracat sektorunde "1.549.048
adet yeni istihdam® 6ngérmektedir.
TIM'in istihdam 6ngortsunden
hareketle, % 5'inin beyaz yakalilardan
olusacagini varsaysak; 2020'ye kadar
yilda 40.000 “egitimli* dis ticaret
elemanina ihtiyag olacaktr.

Bugun Cin ihracatta dunya devi.
Bunun en blyltk nedeni orada
inanilmaz devlet destek ve
tesviklerinin olmasi. Ulkemizin yaptig
tesvikleri gozden gegirmell
guntmuzan gerekliliklerine gore
yeniden duzenlemeliyiz. Ornegin
Alibaba Uzerinden postayla
gonderilen kargolardan Ucret
alinmiyor. Bu 1 dolarlik bir trtn bile
olsa.. Kuresel olarak baktigimizda

Uluslararasi Ticaret!
Nereye Kardesim?

Amerika Birlesik Devletleri
merkezli Apple firmasi Cin'de
Foxconn fabrikasinda iphone 6S
modelini 36$'a mal edebiliyor,
yine Cin'den ulkemize ithal edilen
10 liradan 50 liraya kadar satilan
selfie cubuklari 12 ile 30 kurus
arasinda bir fiyata mal olabiliyor.
Ulkemizde de bunlara tesvik
olmali ve insanlan ihracat
yapmaya odaklatilmalidir. Cin
ornegdi Uzerinden gidersek, ucuz
is glctnl kullanarak dunyanin
fabrikasina dontsmeden akilci ve
pratik girisimlerle Ulke refahimizi
kat ve kat ileriye tasimaliyiz
Otomotiv ya da teknoloji
devlerine baktigimizda bir
arabanin ya da bilgisayarin yapimi
icin 20 farkl ithalat ya da ihracat
operasyonu gergeklesebiliyor.
Yerel bir komur firmasi bile

on 15 yildir Dis ticarette ciddi bir sicrama yakaladik, hatta Ulke adina ciddi ihracat rekerlarina
imza attik. Bununla beraber Dis ticaretle alakall Universitelerde bolumler ¢ogaldl. Hakkaride
dahi dis ticaret ile alakal olarak lojistik bolimi agildi, Sonrasinda ise TiM Bir hedef koydu. Yil
2023 hedef 500 Milyar Dolardl. Cogu kisi guldu, cogu kisiyse mantikli buldu. Hedefler illa
olacak diye bir sey yok sonucta ama tlkemizin bulundugu jeopolitik konum dasunultrse
rakamlarin 3 asagi 5 yukari degisebilecedi asikar. Bugun bile cevremiz ates cemberiyken
ihracatta rekorlar kirmaya devam ediyoruz. Fakat bu bize yetmez ve yetmemeli. Cunk ciddi
bir potansiyelimiz mevcut. Turkiye, yillk 400 milyar dolarlik dis ticaret hacmine sahip.
ihracat-ithalat yapan firmalarin sayisi yaklasik 100.000. ithalatla birlikte, 2023 yiinda 1 trilyon
dolarin uzerinde bir hacim beklenmektedir. Turkiye ihracatcilar Meclisi (TIM) bu hedefe

Nijerya ile is ortakligina girip
uluslararasilastiginda piyasa
fiyatlarindan kat ve kat ucuza mal
ederek rekabet avantaj elde ediyor.
Uluslararasi ticaret bizlere buylk
olmanin ve buylk kazanmanin sir
perdesini araliyor.

Dis ticareti gelistirmek igin su an
mevcut olan mezunlarimiz ne yazik ki
yeterli degillerdir. Gelecegin
uluslararasi ticaret hippileri olmayi
hedeflememizde bundandir belki de.
TiM'in bekledigi rakamlarin Ustine
cikabilmek, daha ¢ok kisiye istihdam
saglayabilmek ve Ulkemizin refah
seviyesini kalkindirmak icin uluslararasi
ticaretin bir parcasi olmak, gelecegine
yon vermek ve her gln yenilen 40
milyar dolarlik pastadan kocaman bir
dilim alp afiyetle yemek umuduyla,
esen kalin.
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2 Ocak 2014

Ogdrencilerimiz Esirgeme Kurumunda
Gectigimiz hafta Isletme Fakulltesi kantininde
gerceklestirilen kermes faaliyetinden elde
edilen gelir sahiplerini buldu, Ogrencilerimiz
kurum yoneticileriyle yaptiklan o6n gorugme
neticesinde belirledikleri hediyeler ile 2 Ocak
Persembe ginu Cocuk Koyi'ntin yolunu
tuttular.

Ogrencilerimizden Firma Ziyareti
Uluslararasi Ticaret Lisans bélumu
ogrencilerimiz 3 Ocak 2014 Cuma
gunul Toyota Tsusho firmasini ziyaret
ettiler.

28 Subat 2014 19 Mart 2014
Lisans 6grencimiz Ece SELCUK
uluslararasi kulturel farkindalik igin
AISEC'le Slovakyada
Uluslararasi Ticaret Bolumu Lisans
ogrencimiz Ece SELCUK, 24 Subat -
02 Mart 2014 tarihleri arasinda,
ogrencilerde kulturel farkindalik
olusturmak amaciyla, AISEC Slovakya
tarafindan organize edilen Educate
Slovakia etkinliklerine katiliyor.
Ogrencimizin etkinlik fotograflarina
eklerden ulasabilirsiniz.

Enerji Piyasasinda Uluslararasi
Ticaret Islemleri Semineri

Ogrenci Toplulugu Kurulusu
icin Ik Imzalar Atildi

Bolumumuz égrencilerinin
kurucu uye olduklar toplulukta
ilk imzalar isletme Fakultesi
Sabahattin Zaim Toplanti
Salonunda atildu.

* Kadinin Adi Var: Girisimci * Semineri
Uluslararasi Ticaret Bolumudnin
dizenledigi "Kadinin Adi Var: Girisimci®
adli seminer, SATSO Kadin Girisimciler
Icra Kurulu Yonetimi ve Gyelerinin
katilmiyla gerceklestirildi. isletme
Fakaltesi Sabahattin Zaim Konferans
Salonunda duzenlenen toplantida Icra
Kurulu Baskan Iffet Hacieyupoglu ve
yardimcilan Hulya Sakallioglu Baran,
Fazilet Nese Akma ve Gamze Topgu
ogrencilerimizin sorularini cevapladilar.

Uluslararasi Ticaret Yonetimi:
TRICON Semineri

3 Mart 2014
Uluslararasi Ticaret Lisans Bolumd 1. Sinif Cgrencilerimiz Sakaryada
endustriyel ve garaj kapisi Uretimi yapan FGI firmasina ziyarette
bulundu. Ziyarette ogrencilerimiz ile bizzat FGI Genel Midurt ve
ayni zamanda SATSO Baskan Yardimcisi olarak gorev yapan Gunay
Gunes, FGl Genel Koordinatort ve SATSO Yurtdisi Is Gelistirme
Komisyonu Baskani Ali ihsan Glines, FGi Ticari Koordinatorii Gingor
Gunes ilgilendi.

Uluslararasi Ticaret Bolumu
Uluslararasi Girisimcilik Merkezi
Girisimcilik Ekosistemi Bulusmasi'na
Katildi

T.C. Kalkinma Bakanlg!, Birlesmis
Milletler Kalkinma Programi, Habitat
Kalkinma ve Ydnetisim Dernegdi ve
Tarkiye Vodafone Vakfi ana
ortakliginda ve 70'i agkin kurum ve
kurulusla gerceklestirilen isbirligi
kapsaminda ulkemizde girisimciligin
gelisimi ve desteklenmesi hedefiyle
Uluslararasi Girisimcilik Merkezi projesi
calismalarindan biri 17-18 Nisan 2014
tarihleri arasinda Sapancada hayat
buldu.

Sakarya Universitesini ve Sakarya
Universitesi Uluslararasi Ticaret
Bolumu'nu temsilen toplantiya Yrd.
Doc¢. Dr. Umut Sanem CITFCI
katilmustr.

30 Nisan 2014

Tropikal Meyve ithalati ve Tiirkiye
Pazar Semineri Gergeklestirildi

5 Mavyis 2014

Genc Fikirler,
Gucll Kadinlar
Fikir Kampi
Gerceklestirildi

7\

Dis Ticarette Teslim ve Odeme
Yoéntemleri Egitimi Yapildi

2014/2015 Akademik Yili Oryantasyon
Egitiminin Birinci Bolimu Gerceklestirildi

24 Ekim 2014
Yurtdisi Miteahhitlik Hizmetleri ve Kariyer
Firsatlar Konulu Seminer Gergeklestirildi

4 Kacim 2014
4 Kasim 2014

*90 Yili Inovatif ve Globalleserek Yénetmek:

Daikin® Semineri Gerceklestirildi

10814

etkinlikler
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Oyak Yatinmda insan Kaynaklan
Yoénetimine Dair Her Sey Etkinligi

Gergeklestirildi.

Lojistik Zirvesi SAUde
Gerceklestirildi

Sakarya Universitesi isletme
Fakultesi Uluslararasi Ticaret
Bolimt ve 21 Gln 37 Derece Is

Toplulugu tarafindan dizenlenen

"Lojistik Zirvesi” SAU Kultar ve
Kongre Merkezi'nde gergeklestirildi.

Uluslararas Ticaret Bolum
Ogrencilerimiz YAZAKI Fabrikasini
Ziyaret Ettiler

l,_lluslararasu Ticaret Boliumu :
Ogrencilerimiz Hyundai ASSAN Izmit
Fabrikasini Ziyaret Ettiler

VERSITES

Uluslararasi Ticaret Bolimii
tarafindan Ekonomi Bakanlgi
Ekonomik Arastirmalar Genel
Muddira Dr. Bader Arslan’in
katiimiyla®Klresel Rekabet ve
TurkiyeEkonomisinde Yeni
Normaller” konferansi
gerceklestirildi.

E-bebek kurucusu ve Ceosu

Halil Erdogmus ve Time2shirt ve
Gomlekplus'in kurucusu Crystal
Bayraktar'in katibmlariyla Girisimcilik
Tohumlari SAU'de Atild,
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Ogrencilerimiz Ticari istihbarat
Kanallari Egitimine Katildilar

"Yerelden Globale Bir Basan Oykuisi:
Gizem Frit * konulu konferans 26 Mart
Persembe gunt Gizem Frit Genel
MuUdurd Sn. Tolga BALLIK'In
katilimiyla Sakarya Universitesi

Kaltar ve Kongre Merkezi'nde
gergeklestirildi.

Istanbul Endustri ve Ticaret Serbest
Bolgesi Gezimiz

ihracatin Artmasi Igin Yatinmlar
Destekleniyor

Ernst &Young Firmasi Kurumsal
Finans Direktort Orcun Makal ve
Global Trade Direktoru

Sercan Bahadir konusmaci olarak
katild.

BolimUmuiz ve 21 GUn 37 Derece Is
Toplulugu, 29 Nisan 2015 tarihinde
TOBB Geng Girisimciler Ust Kurul
Uyesi Sn. Sedat Kilig'in konusmaci
oldugu ‘Ogrenciyken Girisimci
Olabilmek” adli panele katild.

Boliumumuz Ekonomi Bakanlgi
Ziyaretini Gerceklestirdi

Uluslararasi Ticaret Ogrencilerimiz
Netkoza ile GUmrik Yaziim Egitiminde

Uluslararasi Ticaret ve Bankacilik
Uygulamalarn Egitimi Gergeklestirildi

Sakarya Universitesi Uluslararasi _
Ticaret Bolumu 21 gin 37 Derece Is
Toplulugu'nun Global Girisimcilik
Haftasi dolayisiyla dizenlemis
oldugu ‘Carsambayi Girisimci Aldr'
adliseminerler duzenlendi.

E-bebek kurucusu ve Ceo'su

Halil Erdogmus ve Timezshirt ve
Gomlekplus'in kurucusu Crystal
Bayraktar'in katiimlariyla Girisimcilik
Tohumlan SAU'de Atildi

Bolumumuzun yeni uyeleriile
2015/2016 dénemi oryantasyon
programi yapildi,

Uluslararasi Ticaret
Ogrencilerimizden Daikin
Dis Ticaret Takimi'na Ziyaret

Uluslararasi Ticaretin Tesviki ve

Pazar Analizi Egitimi Ogrencilerimiz Finaller Oncesi

Sapanca Kurtkoy'de Moral Depoladi
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21 Gun 37 Derece Is Toplulugu, yeni
uyelerine kendini tanitts.

21 GUn 37 Derece Toplulugu
Yonetim Kurulunu Secti

Uluslararasi Ticaret Bolumu
Tanisma Yemeginde Bulustu

4 Kasim 201%1f

Uluslararasi Ticaret Bolumu Arastirma

Gorevlisi Aysegll Karatas,

Ekol(L)ojistik: Ornek Olay incelemesi’

ile Akademik Paylasim Toplantisinda

Uluslararasi Ticaret Bolumu
Ogrencileri FGI EndUstriyel ve Garaj
Kapl Merkezi'ni ziyaret etti.

Kasim 2015

Yaman Kog¢'un katildigi "Dis Ticarette
Istihbarat Kanallar Egitimi “ adl
etkinligimiz Isletme Fakultesi
Sabahattin Zaim Konferans Salonu'nda
gergeklestirildi.

‘Ogrenciyken Yurt Disi Deneyimi: Work
And Travel' adli etkinligi gerceklestirildi

19 Kasim 201

Gulden YILMAZ Koton

Yonetim Kurulu Esbaskani ile
"Sakaryanin iki Basan Hikayesi *
etkinligi.

20 Kasir

Sumru ATALAY, Dogadan Genel
Mudurd ile*Sakaryanin Iki Basan
Hikayesi " etkinligi.

Al 1: k
alibaba.com ve basarisi film gosterimi
etkinligi.

11 Kasim 2015

Cagla Cikolata'’nin dis
ticaret sorumlusu
Sayin Umut
Beyazpinar
ogrencilerimiz ile
bulustu.

0 Aralik 2015

Bir Markanin Dogusu: Makar Neks

14 Aralik 2015

‘Bizler Igin Bir Firca da Siz Tutar Misiniz?
adl sosyal sorumluluk projemiz 14
Aralik 2015 Pazartesi Akyazi Uzunginar
Ilkkokulu'nda gergeklestirildi.

Gelecege Donus : Futlristler (TFD) ile
Bulusma Etkinligimiz Gergeklesti

g Arauk 2015

is Toplulugumuz ve bélim lisans

23 Aralik 2

21 Gun 37 Derece Is Toplulugu konugu
Yilmaz Vural ile gergeklestirilen etkinlik

Uluslararas! Ticaret Bolumu Lisans
ogrencileri tarafindan final dncesi
motivasyon saglamak amaciyla
dizenlenen, Pizzanin Motive Hali adl
etkinlik

Bir Tlrk Markasinin

Globallesme Oykusu

Uluslararasi Ticaret Anabilim Dali
tarafindan diizenlenen Beko ve Argelik
Genel Mudarlagu ile Ko¢ Holding
Beyaz Egya Grubu Bagkanligi yapan Aka
Gund(iz Ozdemirin konusmaci olarak
katildig! konferans 26 Aralik 2015
Cumartesi isletme Fakultesi Sabahattin
Zalm Konferans Salonunda
gereklestirildi

“Uyagar Eti ile Tedarik Zincir Yonetimine

italyan Isi Konusmalar "Okuyoruz.
Paylasiyoruz, Tartisiyoruz™ adl
projemizin ilk adimi, Niall Fergusonun
Paranin YUkselisi kitap okuma
etkinligimiz.

“Lisans - Yuksek Lisans Bulusmasi adl
etkinligimiz

31 Aralik 20 15

Uluslararasi Ticaret Bolimantn Son
Dersi Karlar Ustlinde Gergeklestirildi
2015/2016 guz yanyilinin ve senenin
son dersinde s6zla vardi.Sorulan soruyu
bilemeyen ogrencilerin cezasi,
arkadaslan tarafindan kartopu ile verildi

2 Mart 2016

Uluslararasi Ticaret Bolumu 21
GUn 37 Derece Ogrenci
Toplulugu'nun duzenledigi
"Girisimsel Hikayeler" adli
etkinlik Bora TASCIOGLU ‘nun
katilmiyla 2 Mart Carsamba
Sau Kaltar ve Kongre
Merkezinde gergeklestirildi.

lisans ve yuksek lisans 6grencileriyle
bulustu.

Oy o Holistik Bakis" etkinligimiz gerceklesti
ogrencilerimiz ile Toyota Gezisi s




22 » 2016 Etkinliklerimiz

3

{

2 Mart 2016

Uluslararasi Ticaret Bolumu 21 Gun 37
Derece Ogrenci Toplulugunun
duzenledigi "Girisimsel Hikayeler" adl
etkinlik Ekin . Kosar 'in katiimiyla 2
Mart Carsamba Sau Kultur ve Kongre
Merkezinde gerceklestirildi.

2 Mart 2016

Uluslararasi Ticaret BolUmu Basarilarini
Oduillendirdi

Sakarya Universitesi Uluslararasi
Ticaret Bolumunun 2015-2016 Guz
Dénemi Yuksek Onur ve Onur belgesi
almaya hak kazanan égrencileri
belgelerini isletme Fakultesi Dekani
Prof. Dr. Ahmet Vecdi CAN'In elinde
aldilar.

Gecmisten Gunumuze Dijitallesen Dunya:
Girisimcilik ve E-Ticaret

Evidea.com Kurucusu Timur Tandogar
niicom Marka Pazarlama Muddaru
Omurden SEZGIN katiimiyla
gerceklestirilen etkinligimiz.

23 Mart 2016

Guney Kore Cikarmasi ‘Hyundai Assan
Otomotiv Fabrikasi Teknik Gezisi'

29 Mart 2016

Sau Uluslararasi Ticaret Bélamu iTU
Cekirdek'te

Sakarya Universitesi isletme Fakiltesi
Uluslararasi Ticaret Bolumu ogrencileri
ITU Cekirdek tarafindan duzenlenen
“Girisimcilikte Ithalat Ihracat” adl etkinlige
katildilar. Etkileyici sunumu ile Aysegul
Guneyi. ithalat ve ihracat hakkinda bilgi
verdi ve sektorun icinden tecrubelerini
paylasti. iITU ARI Teknokent ARI 3
Binasinda gerceklesen etkinligin ardindan
ogrenciler ITU Cekirdek ofisini gezme
imkani buldu.

Gelecegin Universitelilerine Uiuslararaa
Ticaret Bolumu anlatildi

Sakarya Universitesi isletme Fakuiltesi
Uluslararasi Ticaret Bolumu tarafindan
duzenlenen tanitim glnlnde Sakarya
Anadolu Lisesi ogrencilerine bolum
tanmitimi yapildi. Uluslararasi Ticaret
Bolumu Ogretim Uyesi Yrd. Dog. Dr. Sinan
ESEN hocamizin agilis konusmasinin
ardindan bolim baskanimiz Dog. Dr.
Hakan TUNAHAN boélumun genel
yapisindan ve sagladigl imkanlardan
bahsettiYapilan ikramlar ve hatira
fotografiyla tanitim programina son verildi.

30 Mart 2016
‘Okuyoruz, Paylasiyoruz, Tartisiyoruz’
Sakarya Universitesi isletme Fakuiltesi
Uluslararasi Ticaret Bolimu 21 GUn 37
Derece is Toplulugu olarak
dlzenledigimiz Italyan Isi Konusmalar
"Okuyoruz, Paylastyoruz, Tartisiyoruz” adl
projemizin ikinci adimi, Uluslararasi Ticaret
BolOmM Baskan Yardimcis! Yrd. Dog. Dr.
Umut Sanem CITCI hocamizin énerdigi
Malcolm Gladwellin Outliers adl kitabin
tartisma kismi Uluslararasi Ticaret Bolimua
Ogretim Uyesi Yrd. Dog. Dr. Esra DIL
hocamizin moderatérlaginde, 30 Mart
2016 Carsamba gun( Serdivan Italyan isi
Restaurantta gergeklestirildi.

Dis Ticaret Bilgilendirme Seminerindeydik
T.C. Ekonomi Bakanlig, istanbul ihracatgi
Birlikleri Genel Sekreterligi, Turkiye Odalar
ve Borsalar Birligi ile ortaklasa olarak 30
Mart 2016 Carsamba Gunu "Dis Ticaret
Bilgilendirme Semineri Bakanlik
temsilcileri tarafindan 13.00-18.00 saatleri
arasinda Sakarya Ticaret ve Sanayi
Odasinda gerceklestirildi.Seminere
Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret
Bolumu ogrencilerimiz de katildi.
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DOC. DR, HAKAN TUNAHAN ILE ROPORTA)

Esad Ede: Merhabalar hocam kisaca
kendinizden bahsedebilir misiniz?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Lisans
égretimimi Istanbul Universitesi
Ingilizce iktisat bolumunde bitirdim.
Yuksek lisansimi da uluslararasi
finans alaninda yaptim. Doktorami da
muhasebe finans alaninda bitirdim.
1995 yilinda Sakarya Universitesi'nde
gdreve basladim, yaklasik 21 yildir
Sakarya Universitesinde 6gretim
elemani olarak caligiyorum ayni
zamanda Sakarya Universitesi
Uluslararasi Ticaret Bolumu ve
Uluslararasi Ticaret Anabilim dali
baskaniyim.

Esad Ede: Uluslararasi ticarete neden
yoneldiniz? Cazip gelen yonleri
nelerdi? Aklnizda ilk uluslararasi
ticaret ne zaman yer edinmeye
basladi?

Dog. Dr. Hakan Tunahan: Uluslararasi
ticaret benim lisans 6grenimi
yaptigim dénemlerde Turkiye yeni

yeni ihracata dayall sanayilesme
politikasi gitmeye baslamisti
dolayisiyla cazip bir alan haline geldi.
Bu karari alan hukumet ve onu takip
eden hukumetler bu konuda israrci
olunca hem yatirm anlaminda hem
girisimcilik hem de uluslararasi
ticarette insan kaynagi anlaminda
onemli bir eksiklik oldugunu
dustndim dolayisiyla itk o zaman bu
alana ilgim basladl.

Esad Ede: Uluslararasi ticari ve ikili
iliskilerde bulundunuz mu? Bulunmak
nasil bir duygu?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Surekli..
Ogretim elemani olmadan 6nce de
uluslararasi ticaret isinde bulundum
ogretim elemani olduktan sonra da
hem uluslararasi arenada hem de
ulusal arenada ticaret yapanlarla ve
iliski yurutenlerle ¢ok sik bir arada
bulundum ve bundan ¢ok keyif
duydum. Uluslararasi ticaretin en keyif
verici yani baska uluslardan baska
kulttrlerden insanlarla bir araya

gelmek ve bir seyler paylasmak. O
zaman dunyada tek olmadiginizi
anliyorsunuz ve bu da size vizyon
kazandiran bir sey.

Esad Ede: Uluslararasi ticarette dikkat
edilmesi gereken en temel hususlar
nelerdir?

Doc. Dr, Hakan Tunahan: Bir kere
uluslararasi ticaret demek sadece
yeterli kalmayacaktir. Ticaret temelde
aynidir, ister uluslararasi ister ulusal
ticaret olsun. Bakkalin yaptigi isle
holdingin ytz milyonlarca dolarlik
ihracati da esasinda ayni mantikla
calisir, ticaretin mantigi aynidir zaten.
Uluslararasi ve ulusal ticarette en
onemli unsur glven. Ticaretin temeli
guvendir. Hatta en buyuk hilekarligi
durust olmak oldugunu soyleyebilirim.
Durust olan her zaman kazanir ve
guveni kars! tarafa verdiginiz zaman
zaten kars! taraf, alicilar ya da is yapmak
istediginiz yatinmci ve girisimciler, sizin
saglayacaginiz malin ve ya hizmetin
onlarin istedikleri sekilde olacaklarini

bilirler ve herhangi bir sorunla
karsilasmazsiniz

Esad Ede: Ulkemizi uluslararasi
ticaretin neresinde gérayorsunuz?

Dog. Dr. Hakan Tunahan: Ulkemizin
2000'li yillarin basindan itibaren
ithalatta ve ihracatta 6nemli bir
artisi oldugunu gortyoruz. Bir kere
sadece ihracat diye bakmiyoruz,
ithalat agisindan da bakmak lazim
hatta ithalat ihracata gére gok
daha hizli artti TUrkiye'de. 1080'li
yillarin ikinci yarisindan itibaren
ihracata dayali sanayilesme
programi basladi ama gercekten
iyi bir artis olmasina ragmen
2000'li yillarin basindan itibaren
belki de 2001 krizini takip eden
dénemden itibaren yaklasik olarak
10 sene boyunca Turkiye'nin dis
ticareti ok hizli gelisti. 30 milyar
dolar seviyelerinden 150 milyar
dolar seviyelerine ihracat artt
ornegin. 2011 yilindan sonra
karesel krizle birlikte biraz
yavasladigini séyleyebiliriz. Cok
blylk artis oldu ama burada bir
sorunumuz var, bu kadar artis
olmasina ragmen Turkiye'nin
dunya ticaretindeki payi
degismedi. Bundan 15 sene énce
de %1 seviyelerindeydik simdi de
%1 seviyelerindeyiz, burada tabi
Turkiye'nin dnemli cabalar var
ama dis ticaretin artisi konusunda
kUresel bir rizgar var. Bu ruzgar
bizleri ittirmis ama bizlerle birlikte
diger Ulkeleri de ileriye ittirmig
gbzukuyor. Bu pastadan daha
blylk pay almamiz lazim tabi ama
bunun igin markal Granler
uretmeliyiz, arge ve inovasyona
dayali Grtnler gikartmaliyiz, pazar
ve urln gesitlendirmesi yapmaliyiz.

Esad Ede: Uluslararasi ticaretin
gelecegi hakkinda dugUnceleriniz
ve tahminleriniz nelerdir?
Uluslararasi ticaret nereye dogru
gidiyor?

Doc¢. Dr. Hakan Tunahan:
Gelecekte uluslararasi ticaretin
nereye gittigini tam olarak
kimsenin tam olarak tahmin
edecegini dusinmuyorum ama
dunyaya biraz baktigimizda
katlanarak devam edecegini
gorebilirsiniz, arada her ne kadar
duraksamalar, krizler vesaireler
olsa bile 6nemli adimlar var.
Danyada baylk bir liberallesme
var, ulkeler arasinda serbestlesme
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egilimi var yani Ulkeler birbirleriyle
serbest ticaret anlasmalarini
hizlandirdilar. Bunun en yakin
ornekleri Amerika ile Avrupa arasinda
bir serbest ticaret anlasmasi var,
transatlantik anlasmasi, Pasifik ile
Amerika arasinda bir serbest ticaret
anlasmasi var. Avusturalya, Yeni
Zelanda ve Cin arasinda bir serbest
ticaret anlasmasi var ve bunlar strekli
artiyor. Kuba bile dtinyaya acilir bir
vaziyete geldikten sonra artik séyle
bir durum ortaya ¢ikiyor;
Klresellesmede sinirlar fult hale
geliyor, ticaret serbest hale geliyor ve
nerde ticaret serbest hale geliyorsa
orda blyuk bir artis ortaya cikiyor
dolayisiyla bariyerlerin ortadan
kalkmasi duinya ticaretinin katlanarak
artacagi anlamina geliyor.

Esad Ede: Uluslararasi ticarette

Ingilizce temel bunu hepimiz biliyoruz,

peki ingilizce haricinde gelecegin
trend dilleri neler olabilir? Bu konu
hakkinda ne dustnlyorsunuz?

Dog. Dr. Hakan Tunahan: ingilizce gok
énemli tabii bunu hep égrencilerimize
séyliyoruz. Bir stre sonra Ingilizcenin
ne kadar 6nemli oldugunu anliyorlar.
Bir kere Ingilizce olmadan uluslararasi
ticaretin lafin bile edemezsiniz, bu
¢ok énemli bir nokta. Konjonkturel
olarak dunyada populer diller
degismeye basliyor. ingilizce gok
uzun stredir varligini koruyor ama
ambargonun kalkmasiyla birlikte
iran'a bagli olarak Farsca 6nemli bir
aranan dil becerisi haline gelmeye
bagladi. Onun disinda Turkiye'nin

yakin komsulariyla olan iliskilerinde
Arapca dnem kazaniyor, Cince ve
Almanca suanda aranilan diller arasinda.
Rusya ile iligkilerimiz bozuldugu icin
Rusca biraz geri plana dusmeye basladi.

Esad Ede: Hayatinizi uluslararasi ticarete
adamis biri olarak yeni bir teslim veya
odeme yontemi gelistirmek ister
miydiniz? Bu nasil olurdu?

Dog¢. Dr. Hakan Tunahan: Milletlerarasi
Ticaret Odasi teslim sekillerini ve 6deme
yontemlerini yapiyor ozellikle teslim
sekillerini. Teslim sekilleri zaten on yilda
bir Milletlerarasi Ticaret Odasi'nin ¢ok
blyUk bir zemininde tartisibyor ve strekli
de degistiriliyor. Teslim sekilleri suanda
ideal gézukuyor ama en son 2010
versiyonunu kullaniyoruz belki bir iki sene
sonra yeni bir versiyonla gindeme
gelecek gibi gozikuyor. Zaten oradakiler
dunyanin her tarafindan odalardan,
borsalardan, ticaret erbaplarindan
gelenler bir araya gelip teslim sekillerini
degistiriyorlar. Odeme yontemleri
konusunda artik yeni bir 6deme yéntemi
dunya gundemine geliyor o da; BPO
dedigimiz banka édeme yukumlalag
odeme yontemi var. Mal mukabili ile
akreditifin hibrit bir karisimi gibi
dusunebiliriz bu 6deme yéntemini. Bu
odeme yontemi akreditifin glivencesini
sagliyor ve mal mukabilinin basitligini de
beraberinde getiriyor. Elektroniklesmenin
odeme yontemlerine bir yansimasi olarak
dustnebiliriz bunu, bu hakikaten iyi bir
odeme yontemi ama yerlesmesi igin
biraz zamana ihtiyag var.
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Esad Ede: Bulundugumuz sehir
Sakarya ticari agidan ¢ok 6nemli peki
Karasu Limani yapilmali mi? Bu
Sakarya'yl nasil etkiler? Otomotiv
sektortne yonelik bir kimelenme
olusuyor diyebilir miyiz?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Sakarya bir
kere ihracati en ¢cok artan il
sampiyonlugunu elinde
bulunduruyor, ayni zamanda en gok
ihracat yapan ilk 10 sehir arasinda yer
aliyor. Yalniz Sakarya'nin bu
ihracatinin kompozisyonunda bir
sorun var, bir firmay ¢ikarttiginiz
takdirde Sakarya'nin ihracat %65
oraninda duslyor, bu ¢ok blyuk bir
oran.. Bunun ¢esitlendirilmesi icin
Karasu limani ve hinterlandi onemli
bir yer haline gelmeye bagladi.
Ozellikle Karasu civarinda liman
hazirliklan ve demir yolu baglantisi
devam ediyor ayni zamanda 3. Kopru
bagdlant: yollar da yapilacag zaman
orasl hakikaten iyi bir liman olacak.

en blyuk hilesi durtstluktar dediniz,
ticaretin kendine has bir kalturt var
bu kultarti ve bunun uluslararasi
boyutunu égrencilere ders olarak
anlatmak zor mu ve ders anlatirken
teorik olarak mi yoksa guincel
olaylarla mi anlatmayi tercih
ediyorsunuz?

Do¢. Dr. Hakan Tunahan: Simdi bu
bahsettigin uluslararas| pazarlamaya
giren bir konu ve uluslararasi
pazarlama c¢ok keyifli bir alan
esasinda ¢UnkU dinyada 300e yakin

bir profili var midir? Cogu mezun olan
ogrencilerinizle de i¢ icesiniz.. Hakan
Tunahan'in égrencileri icin mezun
olduktan sonra izledigi bir yol var
midir? Hepsi girisimei bir ruh
barnndiriyor mu?

Dog. Dr. Hakan Tunahan: Sadece
mezuniyet degil. bu mezun égrenci
profili egitim dénemlerinde olusmaya
basliyor. Biz bir kere farkli bir bolumuz.
Bunu da ¢ok farklyiz diye
anlattigimizda rahatsiz olunabilir. Cok
altina da girmek istemiyoruz ¢ok farkl

Ulke var. 300'e yakin tilkenin igerisinde oldugumuzu herkes, égrencilerimiz de

binlerce farkli etnik grup. dini grup ve
farkl alt kultirler var. Dolayisiyla
bunlari anlatmak ve bu érnekleri
vermek ¢ok onemli esasinda soyle
dustuntyorum zaman zaman sosyal
medya-internet ¢ok gelisti, videolar,
paylasimlar vesaire birgok sey var
insanlar her konuda cok bilgi sahibi
oluyorlar ama o bilgi sahipligi cok bir
anlam ifade etmiyor. O bilgiyi teoriyle

Arka planinda da 6zellikle demir celik birlestirmek gerekiyor veya o bilgiyi AL ; T
konsolide etmek lazim yani biramaca SeVvgiyi. uzman olmak istedigi konuda
dogru yénlendirmek lazim. Dolayisiyla ilgiyi de beraberinde getirir ve hayat

tesisleri kuruluyor, su anda yatirmi
var. Yabanci otomobil firmalar
(6zellikle tabii dogruysa) BMW'nun
yatinmlarn olabilecek, halen orada bir
Rus firmasi otomobil Gretiyor. Ayni
zamanda bagka yan sanayii
firmalannin da oraya gelmesi
bekleniyor bir kere liman vasfi
sebebiyle ve Karadeniz kiyisindan
cikis saglayacag igin Karasu limani
¢ok 6nemli bir cazibe merkezi haline
gelecek. Bir donem orada Ipek Yolu
serbest bolgesi yapilmaya calisildi
ama 2001 krizinde taahhut eden
firma sikintiya girince o projeden
vazgecilmisti. Simdi Karasu limani, bu
projeyi ikame edecek gibi gézukuyor.

Esad Ede: insallah, ticaretin en blyik

pazarlama dersleri insanlarin sosyal

dahil bilir. Cok dinamik bir bélumuiz ve
esnek dusunen bolumuz biz
kendimize butik bélum diyoruz ama
pahali bir butigiz, urGnimuz de pahali
cunku degerli Urunler Uretiyoruz ve
herkesin onu almasini istemiyoruz
aclkcasi pazar agisindan.
Ogrencilerimiz egitim gérirken bir
kere bizim en ¢ok dikkat ettigimiz
konu; bolume aidiyetlerinin olmasi,
bélum aidiyeti beraberinde hocasina

boyu da okuluyla bagini

medyada buldugu érnekler Uzerinden koparmamasini saglar, aidiyet boyle

anlatilabilir ama biz onu teori ile
birlestirip kultur harmani yapip
anlatmayi tercih ediyoruz yoksa
uluslararasi pazarlama sadece teori
ile anlatilacak bir alan degildir.

Esad Ede: Tesekkdrler.
BélumUmuzdeki birgok dgrenci icin
bir idolstintz..

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Sagolun.
Tesekkur ederim..

Esad Ede: Bu su gegirmez bir gergek.
Soyle bir soru sormak istiyorum.

hilesi durustluktlr dediniz, ticaretin -~ Hakan Tunahan'in égrencilerinin genel

bir seydir. Dolayisiyla bizim ilk
yapmaya calistigimiz sey bélum
aidiyeti saglamak. ikincisi; Universitenin
sadece sinif icinde dersten ibaret
olmadigini gosterip, senin ve diger
arkadaslarinin yaptidi gibi sinif disi
alanlarda etkin olmasini sagliyoruz. Bu
sinif disi etkinlerde biz beraber
oluyoruz sinif icinde beraber olmaktan
¢ok daha fazla beraber olmus
oluyoruz ve bunun sonucunda
geldigimiz nokta mezun olduklari
zaman égrencilerimiz bélumune ve
hocalarina bagli, meslegini seven
6égrencilerimiz oluyor. Baglarini da bu
yuzden kopartmiyorlar cunki biz
yapay bir bag degil. organik bir bag
olusturuyoruz mezunlarimizla.. 20 yil
oldu ilk mezunlarmla da
goérustyorum, hatta Mayis'ta tim
mezunlarmla Bogaz'da bir tekne turu
yapacagiz ve tabii siz mezun
oldugunuzda sizle de bu tur
organizasyonlar yapacagiz. Bu mezun
olanlar igcerisinde 20 yil &nce mezun
olanlar da var gecen sene, 2 sene
once mezun olmus olanlar da var
dolayisiyla béyle bir ag olusturmus
olmaktan memnunum.

Esad Ede: Suan piyasada calisan
insanlardan sikayetciyiz ve bu kadar
cok egitime dnem veriyoruz
Uluslararasi Ticarette bilgili olmanin

bizlere saglayacadl avantaj nelerdir?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Piyasada bir ayrim vardir
biliyorsun "Alayllar” ve "Okullular” diye.. Okullular siz
oluyorsunuz, alaylilar ise su anda piyasanin énemli bir
kismini olusturuyor yani okulundan mezun olmayip is
icerisinde kendini yetistirmeye ¢alisan insanlara biz alayl
adini veriyoruz. Tabii bunlar i¢erisinde de ¢cok degerli
insanlar var mutlaka hatta Turkiye'nin dis ticaretine bir
dénem yoén vermis insanlar var ama artik bu devrin bittigini
dusunayorum artik o kisiler Turkiye'nin vizyonunda
olmamalari lazim. Bu isin 4-5 sene hem teorik hem pratik
egitimini géren arkadaslar onlarin yerini alacak gibi
gozukuyor. Sizler piyasaya gikmaya basladikga bu
arkadaslar yerlerini hizla sizlere terk edecek gibi
gozukuyor ve uluslararasi ticaretin her zaman soyledigim
bir seyi var para ariyorsaniz orada, tatmin aryorsaniz
orada, kultur arryorsaniz orada..

Esad Ede: Fakultemiz AACSB surecinde, biz de
Uluslararasi Ticaret olarak bu strecin basini ¢cekiyoruz.
Peki, bu bolumumuzde neleri degistirecek? Neleri
etkileyecek? Bize ne gibi katkilar olacak?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: Fakultenin AACSB Koordinatoru
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olarak yaklasik 1.5 senedir bu gorevi yuratiyorum ve
bunu bir proje olarak gortyorum, heyecan verici bir
proje.. Amacladigimiz su; Isletme Fakultesi'nin dunya
standartlarinda egitim vermesini planliyoruz ve verdigi
egitiminde tescil edilmesini istiyoruz. O ylzden de
dunyanin en zor akreditasyon kurumunu sectik. Cok sert
kurallan, gok yuksek beklentisi olan bir kurumla karsi
karsiyayiz. Bunun igin ¢ok ¢alisiyoruz. Calisiyoruz ama ne
icin galisiyoruz, akreditasyonun en temel hedefi
ogrenciler esasinda.. Akredite olan bir okulda okuyan
ogrenciler bir kere oncelikli olarak igverenler tarafindan
tercih ediliyorlar Amerika'nin en buyuk 500 sirketinin
yoneticileri blylk cogunlugu bu akreditasyonu alan
okullardan mezunlar, o noktaya ¢cok hizli ilerliyorlar,
mezunlar icin boyle. Okulda okurken ise 6grenme
ciktilarini garanti altina aliyoruz. Yani ne diyorsak onu
veriyoruz arkadaslara, zaten akreditasyon kurumu bunu
yapmazsaniz sizi bagarisiz sayiyor. Size ne sz veriyorsak
mezun oldugunuzda o niteliklere haiz olmanizi
saglayacagiz. Bu ¢ok 6nemli. Onun disinda
uluslararasilasan bir fakulte haline gelecegiz ¢linku
akreditasyon bir kultp anlamina geliyor. O kultbe dahil
oldugunuzda tum dinyada bu akreditasyonu almis
okullarin igine girmis oluyorsunuz ve ogrenci olarak
bunlarin nimetinden faydalaniyorsunuz. Yani Avrupa'da
Amerika'da her yerde AACSB ogrencisi olarak hizla yeni
egitim safhalarina girebilirsiniz, lisanststl vesaire
diplomaniz zaten kabul ediliyor ayni zamanda dunyanin
her yerinde is bulma imkaniniz ortaya cikiyor.

Esad Ede: Son olarak hazirlik, lisans ve yuksek lisans
ogrencilerine tavsiyeleriniz nelerdir?

Doc. Dr. Hakan Tunahan: BolumUmuz 3 senedir lisans
egitimi vermekte henliz 3. Siniflarimiz olmasina ragmen
¢ok hizla buyutyoruz, su anda hazirlik sinifinda, birinci,
ikinci ve uguncu sinflarda égrencilerimiz var yatay gelen
dikey gelen, yabanci olarak gelen 6grencilerimiz de var
yani hizla buylyen bir aileyiz. Buradan égrencilerimize
su tavsiyede bulunmak isterim bir kere mesleklerini
sevmeleri lazim, klasik bir Gniversite egitimi icin burada
olmamalari gerekiyor ¢unku biz klasik bir bolum degiliz.
Bir diploma veren yuzlerce universite var. Eger farkl
olmak istiyorlarsa kendilerini farklilagtirmalilar. Bu da
ancak okulda ki faaliyetlere katilmalan ve derslere aktif
sekilde katiimalari ile olur.

Esad Ede: Bizlere vakit ayirdiginiz icin tesekklr ederiz.




21GUn 37Derece Is Toplulugu

Yon. Kur. Bsk. Anmet Yagiz Calis

le Roportaj

Zeynep Erkan: Oncelikle kendinizi
bize tanitir misimiz?

Ahmel Yagiz Calis: Merhaba. ismim
Ahmet Yagiz CALIS. Uluslararasi
ticaret 3.sinif 6grencisiyim ayni
zamanda "21 GUn 37 Derece Is
Toplulugu® yonetim kurulu
baskaniyim.

Zeynep Erkan: Ogrenci topluluklarnin
ogrenciler uzerindeki etkileri tam
olarak nelerdir? Genelde ogrenciler
bu tur faaliyet gosteren topluluklarin
derslerine engel olacagini dustnur ve
hangisine odaklanacagina karar
veremiyorlar. Siz 21 Gun 37 Derece Is
Toplulugu baskani olarak bu konuda
neler soyleyebilirsiniz?

Ahmet Yagiz Calis: Ogrenci
topluluklarinin 6grenciler Uzerinde
bircok etkisi var. Ben Universiteyi iki
sekilde dustntyorum; teori ve
uygulama. Teori kismini derslerde
goruyoruz fakat uygulama kismini
staj disinda universitede
yapabilecegimiz herhangi bir
uygulama yok. O agigini bence
ogrenci kulUpleri tamamlyor. Birde
yaptigimiz etkinliklerden goruyoruz
ki gelen yoneticiler, insan kaynaklar
yoneticileri diyorlar ki * Mutlaka
ogrenci topluluklarinda ¢alisin glnku
size birgok sey ogretecektir” Ki
bence bize toplulugumuzun en ¢ok
verdigi sey takim gcalismasi. Takim
calismasini en iyi sekilde
yapabilecegimiz yer dgrenci
toplulugudur. Ikinci soruna gelirsek
bence topluluklar dersleri kesinlikle
olumsuz etkilemiyor. Ozellikle bizim

toplulugumuzda vize ve final haftasina
herhangi bir etkinlik veya calisma
koymuyoruz. Bu sayede de égrenciler
ders ¢alisabiliyor. Ayrica yonetim
kurulundaki Gyelerimizin not
ortalamasinin da yUksek olmasi bunun en
blyUk kaniti bence. Bu ylzden
etkilemedigini dusuntyorum.

Zeynep Erkan: Okulumuzda birden fazla
topluluk var. Biz neden 21 Gun 37 Derece
Is Toplulugu'nu se¢meliyiz? Bu kultbu
digerlerinden farkl kilan seyler nelerdir?

Ahmet Yagiz Calis: isminden de
anlasilacagi gibi isminden baslayarak
yaptigl etkinliklerimiz ¢ok farkl,
calisanlanmiz ¢ok farkl, davet ettigimiz
kisiler ¢cok farkli... 21 GUn 37 Derece is
toplulugu bir girisimcilik kultibti ve bizim
Universitemizde girisimcilik kultbU adi
altinda birden fazla kulUp var ama en

21GUn 37Derece Is Toplulugu Yén. Kur. Bsk. Ahmet Yagiz Calis

ama en aktif kullip 21 Gln 37 Derece is toplulugu.
Ayrica 21 Gun 37 Derece is toplulugu yaptidi etkin-
liklerle gok farkli oldugunu kanitlamistir. Cunkt her-
kesin yaptidl ya da yapabilecegi etkinlikler yap-
miyor. Cok daha farkl seyler yapmaya calisiyor. En
onemlisi ise amaci en aktif Gniversite toplulugu
olmak dedil, toplulukta ¢alisan égrencilerin kendi
gelisimlerini kendilerinin saglamasi. Bu yuzden ¢ok
farkl bir topluluk.

Zeynep Erkan: Kulibimuz bu yil yaptig etkinlikler-
le, cagirdigi isimlerle, faaliyetlileriyle ismini cok
fazla duyurdu. Calismalar, takim kaptanlari ve takim
ruhu hakkinda neler soyleyebilirsiniz?

Ahmet Yagiz Calis: Bence de ¢ok guzel etkinlikler
oldu, ¢cok glizel etkinlikler yapildi. Bunun da en
onemli sebebini toplulukta calisan kisiler olarak
soyleyebilirim. Oncelikle yonetim kurulu ¢ok iyi
calisti. Hepsi cok becerikli, yetenekli ve akilli insan-
lar. Onlarin sayesinde oldu. Ikincisi takimlarda
calisan insanlar cok iyi calisti. Herkes kendini
verdigi icin ¢ok glizelisler ortaya ¢ikmis oldu. Bu
yluzden bu sene ¢ok glizel calismalar gerceklesti.
Daha da iyi olacagini distuntyorum. Dedigim gibi
bunun en énemli sebebinin ¢alisan insanlar 6zel-
likle yonetim kurulundaki ¢alisan insanlar oldugunu
dustintyorum.

B
-

lle Roportaj <

Zeynep Erkan: Peki, tecrubeli bir kullp olarak
yeni kurulan topluluklar hakkinda neler soyleye-
bilirsiniz? Onlar igin tavsiyeleriniz neler?

Ahmet Yagiz Calis: Aslinda ¢ok hizli
buyldugumuz igin ¢ok tecrubeli bir kultp
olarak gézUkmemize ragmen gegen senenin
basinda kurulduk. Ama cok hizli ilerledik bu
yuzden tecrlbeli olarak gézUkuyoruz. Tabi ¢ok
fazla sey 6grendik. Onerecegim en blylk sey
kendileri kullbe vermeleri, kulUbtn kendilerini
gelistirecegdini dustnmeleri ve bunun Uzerinde
calisma yapmalari. Ayni zamanda diger kultpleri
de inceleyip kendilerini farkl kilacak seyler de
yapmalari gerekiyor. Bunlar cok onemli ama en
onemli sey kendini vermek ve bir ekip olustur-
mak, takim ruhu olusturmak. Yapilabilecek en iyi
seyler bunlar.

21 Glin 37 Derece Is Toplulugu Yénetim Kurulu
Baskani Sayin Ahmet Yagiz Calis'a bize zaman
ayirdigi icin tesekkdr ederiz.



El8) > Roportajlar

Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret boliimiini tercih etmenizdeki en 6nemli etken nedir?

Irem AKSOY: Agikgas! bolim segerken cok zorlandim. ilgi alanim gok fazlaydi ama en buiyik ilgi alanim
yabanci dil oldugu igin uluslararasi bir bélume gitmek istedim. Uluslararasi ticaretinde uluslararasi
bélumler icinde gelecegi en parlak meslek oldugunu dusundigim ve de yabanci dil yetenegimi
kullanabilecegim bir bélum oldugunu diasundigum icin bu bélimu sectim.

Ibrahim ISIK: Aslinda ben futbol onayan birisiydim. Aklimda Universite okumak yoktu. lyi fiyata futbol
oynuyor yazin da ¢alisiyordum. Basaksehir Spor Kultbu beni transfer etmek istedi ama babam okumami
istedi. Bende eger okursam sadece ticaret okurum dedim ¢unku ¢ocuklugumdan beri bu islerle
ugrasiyordum. Sakarya'yl se¢gmemin sebebi ise kaliteli Universite olmasi ve yasadigim sehre yakin olmasi
diyebilirim.

‘.j\ GG‘\ W

Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret béliimii, gelmeden énceki
beklentilerinizi karsilayabildiniz mi?

Irem AKSOY: Beklentilerimi astigini bile sdyleyebilirim. Cnki benim matematik altyapim olmadigi igin
zorlanacagmi distnmustim ve arkadaslarimdan geride kalacagimi sanmistim. Cink( arkadaslanm bilerek
gelmistiama ben bilmeden gelmistim. Ama hocalarimizin ¢ok ilgili olduklarini gérdim. Altyapimin olmadig derste
bile basarili oldum. Bu beklentilerimi karsiladi ve asti.

Ibrahim ISIK: Ben bu bélume gelmeden énce Kaliteli, disiplinli bir egitim gérecegimi distiinmistum ve
beklentilerimi karsiladigini dustunuyorum.

Serkan MURATLAR: Sakarya ili bana ilk basta tercih donemi itici geliyordu fakat buraya geldikten ve hazirlik
okuduktan sonra uluslararasi bélumuanun Sakarya Gniversitesinde diger bélimlerden farkl bir bélum oldugunu,
ogrenci ile 6gretmen arasinda siki baglarin oldugunu gérdum. lyi iletisimin var oldugu bir bélim oldugu kanaatine
vardim. Bu ylzden beklentilerimden fazlasini karsiladigini soyleyebilirim.

Senay TUNAGUR: Ben Universiteye gelirken bir beklentim yoktu. Benim asil beklentilerim is hayatina yonelik.
Merve CELIK: Aslinda gelirken ¢ok buyuk beklentilerim yoktu ama buraya geldikten sonra hocalarimizin, bizden Ust

sinif olan arkadaslarimizin ve kulupte ¢alisanlarin emeklerini gordiikge daha ¢ok bu isi yapmak bu isin bir pargasi
olmak istedim ve her gecen gun bu bélime ve kendime daha cok givenmeye basladim.

Bu bélimde okumanin ayricalikli oldugunu dustiniyor musunuz?

Irem AKSOY: Kesinlikle distntyorum. Diger bélumlerdeki arkadaslanmla gérismelerim sonucunda bizim
bélumun etkinlikleri olsun, egitimi olsun ¢ok iyiler. Bolumumuzde hem bir resmilik hem de bir samimiyet var.
Bunlar benim hoguma gidiyor.

T Ibrahim ISIK: Bence uluslararas ticaret

- béliminin isletme Fakltesinin en saglam
bolimu oldugunu dusuntyorum. Alanlarinda
uzman hocalarimiz ve kaliteli egitimle kendimizi
diger bolumlerden ayn bir yerde gértuyorum,

o A4S Serkan MURATLAR: Bu bélimde okumak basl

. ' " .l basina bir ayricalktir bana gére. Odrenci kultibu
olsun, boélum hocalarimiz olsun hepsi birer
ayricalik. Birbirimiz arasinda olan kuvvetli iletisim
baginin var olmasi uluslararasi ticareti diger
bélumlerden ayiran en temel 6zelliklerden biri.

RS~
E t y ® Senay TUNAGUR: Ayricalik oldugunu
4 '. - mﬂg N a dustnuyorum ¢unku alanimda kendimi ileri

tasiyacagina inandigim planlar tasarliyorum.

Merve CELIK: Tabi ki ayricaliklan var. Bunca yildir uluslararasi ticaret yapan is adamlarinin bazi kolay yéntemleri
bilmedikleri icin ezbere yollarla bu isi yapiyorlar. Hangisi daha kolaylarina geliyorsa ticaretti o sekilde
gerceklestiriyorlar. Biz burada bunun egitimini aliyoruz ve is hayatimizda da en iyi sekilde uygulayacagimiza
inaniyorum.

Serkan MURATLAR: Sakarya Universitesi bolimunt tercih etmemdeki temel etken kendimi bu alanda
gelistirebilecegime inancimin tam olmasi. Isletme, iktisat gibi genel bélimler yerine daha butik bir
bélume gelmeyi tercih ettigim ve o bélumunde Sakarya da var olmasi nedeniyle geldim.

Senay TUNAGUR: En dnemli etken benim is kadini olmak istemem. LYS siralamamin ylksek olmasi beni
Marmara bolgesinde bir Universite yazabilmeme olanak sagladi. Arastirma yaparak Sakarya
Universitesinde kendimi gelistirebilecegime karar kildim ve tercihimi ona yénelik yaptim.

Merve CELIK: Aslinda tercih zamani aklim epeyce karismisti. Arkadasim uluslararast ticaret bélimint
bana onerdi ve bende Uzerine biraz arastirma yaptim. Sakarya sehir olarak gelmek istedigim bir yerdi ve
hayallerimde hep farkl Glkelerde seyahat etmek vardi. Bu bolim bana bunlan sunuyordu bu yuzden
tercihlerimde yazdim.




> Réportajlar

Bolumdn itk 6grencileri olarak
bolum hakkinda neler
soyleyebilirsiniz?

Gizem Yilmaz: Bolumun ilk
ogrencileri olarak, devlet
universitelerinde yeni yeni
yayginlasmaya baslayan ve yeni
acilan bolum olmasina ragmen
egitim kadrosu ve ders icerikleriyle
bir¢ok alanda hem teorik hem pratik
anlamda zenginlesmemizi saglayan
bir bolum oldu. Egitim kadrosuyla
ogrenciler i ice oldugu igin bolumn
eksik yanlarini bizlerle tecrtbe edinip
iyilestirme yoluna giren bir bolum, he
ddénem eskiye gore daha iyi oldu ve
bu ivme gittik¢e artiyor,

Hakki Bostanci: BOlUmUmUGzan itk
égrencilerinden biri olarak
uluslararasi ticaret bolumunde
okumaktan son derece memnun
oldugumu séyleyebilirim. Bu
durumun kismen zorluklar olsa da
pozitif yanlarinin zorluklarindan daha
fazla oldugunu dastntyorum.
Universite tercihini yapacak olan
arkadaslara Sakarya Universitesi
Uluslararasi Ticaret bolumune de bir
g6z atmalarini éneririm.

Tahsin Eren Ulgen: Bélume ilk
geldigimde mutlu degildim, ¢cok
zorlaniyordum. Fakat 2. Sinifta teknik
bilgileri 6grendikge hocalarimin
donanimlari sayesinde bolumu
sevmeye basladim ve Sakarya
Universitesi'nde bu bolimu yazdigim
icin cok mutluyum.

Esna Guler: Bolumun ilk 6grencileri
olarak 3 sene de bélumde nelerin
nasil degistigini gérme sansimiz ve
gelecekte bu bolimuan ok daha iyi
yerlere gelecegini gérduk,
Hocalanmizin ilk géz agrilan olma
sansini da edinmis olduk :) Bu bolum
gelecekte gercekten Sakarya
Universitesi'nin en ¢cok tercih edilen
bolimu olacaktr.

Onur Can Bayram: Bolumua gergekten
isteyerek ve severek sectim ancak
beklentilerimin Ustunde gerceklesti

Rumeysa Cogal: Bélimu tercih
ederken bélumun ilk 6grencilerinden
olacagimi biliyordum ve bu benim
tercihimi olumlu bir ydnde etkilemisti.
Ik 8grencileri oldugumuz igin
hocalarimiz bizimle daha farkl
ilgilendiler ve bize olumlu gok sey
kattilar. Ilk olmanin her zaman icin
avantaj ve dezavantajlari vardir.
Uzerimizdeki yogun ilgiyi hem avanta; g
hem de dezavantaj olarak érnek
gosterebilirim. Bu bolumn itk
ogrencileri olarak kurumda degisen
seyleri gézlemleme firsatimiz oldu ve
itk oldugumuz icin bolumumuzi
daha ¢ok sahiplendik. Uluslararasi
Ticaret bélumunun bir anda yukselen
bir bolumu olduguna inaniyorum ve
bu yukselisinin hizli bir sekilde devam
edecegini dustunuyorum.

her sey. Bolumun itk 6grencisi olmak,
oncl olmak, bolumudn itk adimi olmak
benim icin cok buyuk bir onur.

Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret
boélumunden mezun olunca is
bulabileceginizi dusuntyor musunuz?
Sakarya Universitesi'nin is bulmanizdaki
etkisi nedir?

Gizem Yilmaz: Mezun olunca,
uluslararasi ticareti kapsayan her daldan
bilgi sahibi oldugumuz icin is bulma
alanlarimiz artiyor. Yonetici olarak
yetistirilen bizler ara elamanlarin
yapacagi her isi 6zumsuyoruz ve bu
bizde avantaja donusuyor. Sakarya
Universitesi'nin bizim bolumumuzde
bulunan egitim kadrosunun en iyileri
olmasi bizimde bu iste en iyi olmamiz
icin buyuk bir adim teskil ediyor.

Uluslararasi Ticaret Bolumu 3. Sinif Lisans C)grencileri <

Hakki Bostanci Ben
universitede kendini gelistirmis
her insanin kolaylikla is
bulabilecegini dustuniyorum.

Esna Guler. Okuldan mezun
olunca is bulabilecegimi
dusunuyorum. Sakarya da
alanim acgisindan oldukca genis
is imkanlari var burada olan
firmalarda ileride Sakaya
Universitesi Uluslararasi Ticaret
bolumu bunyesinden mezun
ogrenci tercihi de yUksek
olacaktir gunku aldigimiz
egitimin bolum kalitesinin
bilinirliligi giderek yayiliyor.

Rumeysa Cogal: Sakarya
Universitesi Uluslararasi Ticaret
bélumunden mezun
oldugumda is bulabilecegime
inaniyorum, CUnku bélumde is
hayatinda karsimiza ¢ikabilecek
seyler ilk siniftan itibaren bize
ogretildi. Gittigimiz
seminerlerde de gérdugumuz
Uzere sektorde uzun yillardir
calisan kisilerle ayni bilgiye
sahip oldugumuzu hatta
bazilarindan daha fazla bilgili
oldugumuzu bir¢ok kez anladik.
Sakarya ticaret konusunda
yUkselen bir grafige sahip
oldugu icin istihdam alanlarinin
fazla oldugunu dustntyorum
ve Sakaryada kalip calismak
istersem de kolaylikla is
bulabilecegim inaniyorum.

Tahsin Eren Ulgen: is bulma
konusunda hi¢ stiphem yok.
Bolum baskanimizin
networkuntn tim oégrencilere
yetecegini distnuyorum.
Hakan hoca hepimiz icin cok iyi
bir referans.

Onur Can Bayram: is
bulabilecegimden emin
sayilirm. Is alanimizin fazla
oldugunu, bolimumuzin
mezun sayisinin az oldugunu ve
piyasanin ihtiyaci oldugunu
biliyorum. Is firsatlarinin strekli
derslerde sdylenmesi,
sanayisinin iyi olmasi, girisimci
yetistirmek istemeleri
Uluslararasi Ticaret bélimundn
farki olarak sdylenebilir.

Uluslararasi Ticaret bolimunu Isletme
Fakultesi'ndeki diger bolumlerden
farkli kilan faktorlerin neler oldugunu
ddsuntyorsunuz?

Gizem Yilmaz: En buyuk farkllik, ic ice
egitim ve bolumun diger universite
bolumlerine gére daha az kontenjanda
ogrenci almasidir, bunlar egitim
kalitesini artiran etmenlerdir. Sinif
mevcutlar az oldugu igin
akademisyenler bizimle birebir
ilgilenme imkanini elde ediyor ve bu da
formallesmis egitim dizenini yikiyor
bize olumlu olarak yansiyor. Egitim
kalitesini bir st duzeye ¢ikartiyor.
Hakki Bostancr: Diger boélumlere gore
birbirimizle daha i¢ iceyiz ve
hocalarmizla kolay bir sekilde
gorusme sansi bulabiliyoruz. Bolim
yemekleri, duzenlenen teknik geziler
gibi yaptigimiz gesitli etkinlikler bence
diger bolumlerden ¢ok farkl
oldugumuzu gosteriyor.

Esna Guler: Uluslararasi Ticaret
bolumu diger bolumlerinde is
imkanlarini barindirmasi agisindan
daha farkl bir bolum.

Rumeysa Cogal: Ders programini ve
sinav takvimini hazirlarken bile
ogrencilerinin fikrini alan bir bélimden
bahsediyoruz. Sadece bunu géz
oénunde bulundurursak bile diger
bolimlerle arasinda acik ara fark
oldugunu gérmek zor degil. BolUm
baskaninin odasina gekinmeden
girebilen 6grenciler ve bolumdeki
ogrencilerine adiyla hitap eden
hocalara sahip olan bir bolim. Her
dénem 200-300 kisi alan diger
boélumlerle kiyaslanmasinin mimkun
bile olmadigina inaniyorum. Diger
boélumlerin amaci mezun vermekken
Uluslararasi Ticaret bolumu egitim
vermeyi amaglyor. Bunlar ve
sayamayacagim bir¢ok neden
bolumUmuzu diger bélumlerden farkl
kiliyor.

Tahsin Eren Ulgen: Uluslararasi Ticaret
bolimu hocalarin niteligi ve
ogrencilerinin kalitesi agisindan zaten
kendini her yerde belli ediyor. Bolim
olarak kurdugumuz kullbln de bu
kadar kisa sure icinde béyle buyuyup
surekli etkinlik yapmasindan da bu
acikea anlagiliyor

Onur Can Bayram: Ogrencilerin
istediklerinin dikkate alinmasi, hoca ve
ogrencilerin ortak kararlar almasi ve
boélimun surekli "6grencilere ne
katarnz?" sorusunu dusunmesi olarak
gosterebilirim.



> Mavi'nin En Karli Tonu

Mavi demigken, populer bir tatil kdyunde
denize sifir, 5 yildizl ve markalasmis bir
oteller zincirinin oteli oldugu dusunun.
Sizin kalkip ona rakip olarak karsisinda
otel agmaniz ve tutunmaniz bir hayli zorlu
olacaktir. Gunumuzde sektdrlere yeni
firmalar girmesi ve eski buyUk karlan elde
etmesi mumkun degildir gibi géranur.
Devasa sirketlerin bulundugu sektore
adim atmak, yatinm yapmak ¢ok risklidir.
Eger bu adimi atmigsaniz kizil bir
okyanusa girmissinizdir demektir. Kizil bir
okyanus kana bulanmistir ve tutunmak
diger képek balklar tarafindan
parcalanmamak ¢ok kaguk bir ihtimaldir.
Piyasada tutunmak isteyen bir firmanin
amaci mavi okyanusu bulmaktir yani
henuz ulasilmayan musteri kitlesine
ulasmak ve onlara hizmet goturmektir.
Mavi Okyanus hizla buytyen bir akimdir.
Ozellikle cezp ediciligi olmayan, heniiz
yaratilamayan islerden alr. Sinirlan asla
yoktur. Kizil bir okyanus riskli ve ¢cok fazla
oyuncunun oldugu, rekabetin esas
alindigi bir noktadir. Mavi ise hentz ortada
olmayan ve yaraticilik isteyen bir akimdir.

2005 yiinda "Mavi Okyanus Stratejisi®, o
dénemde radikal bir yonetim stratejisi
olarak hafizalara kazinmistir. Harvard
Business Review'da yayinlanan bir
makaleyi esas alan kitabi, INSEAD Strateji
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profesorleri W. Chan Kim ve Renee Mauborgne kaleme alip
yayinladi. Basildigi yil 1 milyon kopyanin Uzerinde satilan
kitap, INSEAD'da Mavi Okyanus Stratejisi Enstitust'nun
kurulmasini da sagladi. Bu kitap, ayni zamanda stratejide
“bilinmeyen mavi okyanuslan® gundeme getirdi..

Mavi okyanus stratejisi, rekabeti devre disi birakan bir
yoéntem.. Kirmizinin sinirlari gizilmis, kurallan coktan
belirlenmis. Birgok oyuncu var, kaynaklar belli.. Pastadan
daha buyuk dilim almak ve pazari kontrol etmek igin kiyasiya
rekabet ediyorlar. Mavi ise yaratilmayi bekleyen islerden,
sirketlerden ve sektérlerden olusuyor.. Mavinin sinirlar yok,
kaynaklar ise ancak hayal gicumuz sinirlayabilir. Cok firsat.
bir o kadar ¢cok yapilabilecek sey var, bunun karsisinda ise
gorece az bir rekabet var. Kurallar ise koyulmay bekliyor,
sirketler, sektorler ve pazarlar olustukca gelisiyor..

Mehmet Esad Ede
esad_ede@hotmail.com

Hilmi Tuna Yapincak
tunaz4i4s53@gmailcom

Uluslararast

Uluslararasi Ticaret Uzerine <

21yUzyilda, bilgi cagina gegen diinyamizda mesafelerin
kalmamasi, rekabetin klresellesmesi, tim dunyada bilmeyi,
ogrenmeyi ve bilgiyi paylagmayi 6n plana gikarmistir.
Ulkemizin 2023'te ulasmay: hedefledigi 500 milyarlik
ihracat, yabanci yatirmcilarin ulkemize olan ilgisinin artmasi
gibi etmenler uluslararasi ticareti iyi bilen insan
kaynaklarinin gerekliligini ortaya ¢ikarmistir. Bu
nedenlerden dolayi uluslararas ticaret bolumleri
olusturulmustur. 19 tane vakif, g tane devlet olmak Uizere 28
tane Universitede uluslararasi ticaret bolumu
bulunmaktadir.

Ulkemizde ki Gniversiteler de uluslararasi ticaret
bolumlerinin agilmasina ragmen kalifiyeli elemanlan
yetistirebilecek Universite sayisi azdir. Baz Universitelerde
egitim; sadece derslere girmek olup egitimin okulda
alinmasiyla sinirli kalmaktadir. Ogrenciler firmalarla iligki
kuramamakta, yapacaklan meslek adina etkinliklere
katilarak kendilerini gelistirme konusunda yetersiz
kalmaktadir. Sadece zorunlu stajlarla- bu da az tniversitede
var- 6grencilerin firmalar ile etkilesim icinde bulunmasi
beklenmektedir. Ozellikle uluslararasi ticaret, dogasi geregi
surekli interaktif olma zorunlulugu bulunan bir bélim.
Durum béyle olunca pratik egitim bazinda zorunlu mesleki
egitimlerden daha fazlasina ihtiyag var.

Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret bélumd,
ogrencilerine firmalarla i ige bir egitim sunmaktadir. Bolum
tarafindan firmalara tanitici, 6gretici ve amacina ulasan
gerziler dizenleniyor. Uluslararasi firmalarda boy gosteren
yonetici, girisimci ve alaninda uzman kisiler Universiteye
caginlarak is hayatini birincil kisilerden dinleme firsati elde
ediliyor. Temel amag olarak klasik egitim anlayisindan farkl
bir bicimde, sektorl 6grencilere yasatarak, donanimli
mezunlar olmaniz saglanir. Asistanlar; égrenci ve égretim
uyeleri arasinda kopru kurar ve iletisimin daha rahat
saglanmasi imkanini verir. Ogretim Uyeleri ise alanlarninda
uzman kisilerden olusmaktadir. Sakarya Universitesi Isletme
Fakultesinin AACSB akreditifini alabilmesi gorevini de yine
bélim olarak biz sirtlanmaktayiz.

Tabi sadece egitim kalitesi olarak degil sosyal aktiviteler
olarak da 6n plana ¢ikmis bir bolumz. Mesela kaginiz
bolim baskaninizla kahvalti yapabildi? Kaginiz bolimunazle
piknige gitti. Hanginize aranizda hasta oldugunuzda
ogretim Uyeniz * hastaneye gidelim mi? diye sordu.
Bolumunuzde kot glnde hiyerarsinin bir Snemi kalmadigi
oluyor mu? Kendinizi bolime ait hissedebiliyor musunuz?
Bolumunuzde ki herkesle aile gibi misiniz? Siz bolum
bagkaninizin 20yilini kutladiniz mi ya da bundan haberdar
misiniz? Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret
bélumunde bu sorularin cevabi evet.

Sakarya Universitesi Uluslararasi Ticaret bélimu
uluslararas! ticareti iyi bilen, teoride ve pratikte kaliteli
insanlar yetistirmek icin gerek ders gerekse sosyal anlamda
tim imkanlan saglayan en lyi bélumlerdendir. Olusturulan
aile ortamiyla en iyisi olmayi amagclayan kisilerin toplandigi
bélumdar. Uluslararasi Ticaret okumak farklidir, Uluslararasi
Ticareti, Sakarya Universitesinde okumak ise farkindaliktr.
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